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Innovation Powered by Tradition Innovation Powered by Tradition 

Über uns 

Wir sind ein mittelständisches Unternehmen mit tollem 
Arbeitsklima in einem kleinen engagierten Team. Wir sind 
stolz, Teil eines Unternehmens mit über 60-jähriger Tradition 
und Erfahrung in der Entwicklung von zukunftsorientierten 
Lösungen für das automatisierte Schweißen in der 
Automobilindustrie zu sein. Es ist unser Ziel, unsere Kunden 
und Partner weiterhin mit unserem erstklassigen Service und 
Support zufrieden zu stellen.  

 

Haben wir Ihr Interesse geweckt? 

Wenn Sie sich von diesem Stellenangebot angesprochen 
fühlen, richten Sie Ihre schriftliche Bewerbung bitte an 
career@kyokutoh.de 

 
KYOKUTOH Europe GmbH 
Personalabteilung 
Max-Planck-Straße 4 
59423 Unna 
 

www.kyokutoh.de 
 

Ihre Aufgaben 

 Technische/r und kaufmännische/r Ansprechpartner/in der 
zugeordneten Bestandskunden in Deutschland (Süd) und 
Österreich 

 Gemeinsame Erarbeitung kundenspezifischer Lösungen für 
und mit dem Kunden 

 Akquisition von Neukunden im zugeordneten Gebiet 

 Kaufmännischer und technischer Lösungsvertrieb, in 
Übereinstimmung mit der Verkaufsstrategie der Organisation 

 Aufbau und Weiterentwicklung persönlicher Geschäfts-
beziehungen zu wichtigen Geschäftspartnern, insbesondere 
Schlüsselkunden im zugeordneten Vertriebsgebiet 

 Vorbereitung und Durchführung von Präsentationen beim 
Kunden 

 Umsetzung von Unternehmenszielen sowie Verbreitung der 
Firmenphilosophie 

 

Was wir Ihnen bieten 

 Eine unbefristete Anstellung in einem hochmotivierten 
Team 

 Förderung im Arbeitsumfeld intern und extern 

 Dienstwagen inklusive privater Nutzung 

 Zusatzleistungen wie z.B. Altersvorsorge, VWL 

 Festanstellung mit Vergütung durch Fixum und 
attraktiver, ergebnisorientierter Provision 

 Home-Office Möglichkeit*  

 Attraktive Arbeitsbedingungen  

Ihr Profil 

*unerheblich wo im Süden Deutschlands Sie leben. Durch die Home-Office-

Möglichkeit bieten wir Ihnen ein flexibles Arbeitsumfeld. Ein Büro wird Ihnen 

bei Bedarf zur Verfügung gestellt. 

Wir suchen zum nächstmöglichen Zeitpunkt zur Stärkung 
unseres Teams Sie als Vertriebsbeauftragte/n für unsere 
Kunden aus der Automobilindustrie im Süden Deutschlands 
und Österreich  

Vollzeit | Start ab sofort 

 
 
 

 Erfahrung in ähnlichen Positionen 

 Eine abgeschlossene technische/kaufmännische Berufsaus-
bildung oder Studium 

 Technisches Verständnis für erklärungsbedürftige Produkte 

 Gute Verhandlungsfähigkeiten 

 Sichere Kenntnisse in MS-Office 

 Ausgeprägte Kommunikations- und Teamfähigkeit sowie 
sicheres Auftreten 

 Unternehmerisches Denken und Handeln 

 Selbstständige, eigenverantwortliche sowie zielorientierte 
Arbeitsweise 

 Bereitschaft zu Dienstreisen  

 Fremdsprachenkenntnisse sind von Vorteil 

 


